KiNA MEGHODITASA

Utmutaté magyar vallalatok szamara a kinai piacon valé megjelenéshez.

Magyarorszag Sanghaji F6konzulatusa, Sanghaj, 2019




TiZ ARANYSZABALY A SIKERHEZ

Kinaban minden a kapcsolatokon mulik.
Kinaban minden a kapcsolatokon mulik.
Kinaban minden lehetséges.

Kinaban semmi nem kénnyd.

. Az ,igen” nem jelent egyetértést.

. Az ,6n nem ismeri Kinat” azt jelenti, nem értlink egyet.

. A szerz8dés alairasa jelzi az igazi targyalas megkezdését.
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5. Aturelem a kulcs a sikerhez.
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9. Ha semmi nem sikerul, ugorjon a 3. ponthoz.
1

0. Amikor nem tudja, mit tegyen, ugorjon az 1. és 2. ponthoz.

(forras: ismeretlen)




ALTALANOS TUDNIVALOK

Kina ma a vilag legnagyobb egybefliggé élelmiszerpiaca, mérete
megkozeliti az 500 milliard eurét. Nemcsak a legnagyobb, de a
leggyorsabban névekvé piac is, az élelmiszerek forgalma évrél évre 25-
30%-kal n6. A ndvekedés legfontosabb hajtéereje a lakossag
vasarloerejének névekedése: a varosi kdzéposztaly szama és bevétele
is jelentésen emelkedik. A jelenleg 350 milliés kdzéposztaly a kinai
kormanyzat varakozasai szerint 2030-ra elérheti a 600 milliot, havi nettd
jovedelmik pedig az egy fére jutd6 1,2 millié forintot.

Az élelmiszerek kdzott is kiemelked6 az import termékek térhéditasa, a
kulféldi termékek értéke 2005-2015 kdzOtt négyszeresére nétt, de 2015
utan is évi 10% koril mozog a névekedés mértéke. A legjelentésebb
élelmiszer importér az Eurépai Unid, amelyet az ASEAN, Uj-Zéland, az
Egyesiilt Allamok (a kereskedelmi haboru elétti idében), Ausztralia és
Brazilia kdvetik.

Kinaba importalt élelmiszerek értéke 2005-2014 k6z6tt, millio USD
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Kina tavoli orszag, foldrajzi
és kulturalis tekintetben is.
Masok a marketing-
eszkdzok, kuldénbozik a
kommunikaciés kultura , de
az Uzleti targyalas menete
is eltér az Eurdpaban

megszokottdl. A nyelv is
idegen, értethetetlen.

Kiadvanyunk abban probal
segitséget nyujtani, hogy
egy magyar cég felkésziilt
és tajékozott legyen a kinai
piac sajatossagaira és
egyedi Uzleti kulturajara.




FOLDRAJZI ES FEJLETTSEGI KULONBSEGEK

Az 1,4 millidrdos kinai lakossag tavolrdl sem egységes: nagyok a kilonbségek a keleti és nyugati
orszagrész lakosaink szokasai, izlése és nyelve kdzott. A sanghajiak példaul nem értik a
szecsuaniak nyelvét és nem kedvelik az ott népszeril csip8s, fliszeres izeket sem. A belsd kinai
tartomanyokban él6k elvétve fogyasztanak tejterméket, mig a keleti parton a nyugati stilusu kultara
térnyerésének kdszonhetéen sok sajtot vagy joghurtot vasarolnak. A Kinaba érkez6 vallalatok
hajlamosak Peking vagy Sanghaj fejlettségét latva az egész orszagra vonatkozéan altalanositani,
azonban a kép ennél sokkal arnyaltabb.

Az 1978-as piaci nyitas els6sorban a keleti parti
nagyvarosoknak és régioknak kedvezett, ebben a
régioban alakultak ki a nagy gazdasagi 6vezetek
is: egyik az északi terilet, amely magaban foglalja,
Pekinget, Tianjint és Hebei tartomanyt, a Yangtze
foly6 deltat Sanghaj, Zhejiang tartomany és Jiangsu
tartomany alkotja. A déli Gyéngy-folyd delta 6vezet
pedig Kanton tartomanybdl all, de ide tartozik
Shenzhen és Hongkong is.

OROSZORSZAG

KAZAHSZTAN
Heilengjiang

A gazdasagi 6vezetek fejlettsége és GDP-je
megkdzeliti a nyugat-eurdpai régid szintjét, mig a
nyugat kinai, fejletienebb tartomanyok sokkal o
szegényebbek (Guizhou tartomany példaul Libiaval _ 3 1 = B tat .
van egy gazdasagi szinten).
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A kinai varosokat a nem hivatalos rendszer 6vezetekbe sorolja: az 1. szintii varosok, mint Peking,
Sanghaj, Kanton és Shenzhen a legfejlettebbek, az itt él6k rendelkeznek a legmagasabb
jévedelemmel.

A 2. szintii varosok, mint Hangzhou, Tianjin, Suzhou és altaldban a tartomanyi févarosok kevésbé
népszerl Uzleti célpontok, annak ellenére, hogy jelentds vasarloerével birnak és kisebb is a verseny
a nyugati termékek piacan.

A 3. szintii varosok, mint példaul Changsu, Wuxi, Jiangmen az eurdpai mértékek alapjan ériasok a
maguk 3-6 milliés lakosaval és a jévében fokozott figyelmet érdemelnek. A kinai kormany
elbrejelzése szerint ugyanis a k6zéposztaly 80%- a 2. és 3. szintli varosokban él majd.




A KiNAI KOZEPOSZTALY

A kinai k6zéposztaly a 2000-es évek el6tt gyakorlatiag nem |étezett, a gyors varosi fejlédés miatt
elindult belsd migracié miatt jott Iétre 2000-2010 kozott. A féként a keleti parton €16, atlagosan évi 38
000 USD (12 millié forint) jévedelemmel rendelkezé felsé kdzéposztaly folyamatosan névekszik,
2030-ra varhatéan a teljes varosi lakossag negyedét teszi ki.

A keleti parti kdzéposztdly havi
jovedelmének nagy részét lakhatasra
kolti, amely egy két személyes haztartas
havi jovedelmének 40-45%-at viszi el. Az
utobbi években a legfejlettebb
nagyvarosok ingatlan arai az éves
atlagkereset 30-40-szeresét teszik, vagyis
az ingatlan vasarlas a szll6ék, nagyszul6k
segitsége nélkil (nagycsalad) szinte
lehetetlen. Az alapvetdé  koltségek
kifizetése utan a csalddok szabadon
elkdlthet6 jovedelme &tlagosan 10-15%,
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legnagyobb fogyaszto, 6k alkotjak a legtdbb, kilféldi terméket forgalmazé vallalat celcsoportjat

A kinai kdzéposztaly csaladmodellje tipikusan 6t vagy hét f6s: két szil6, egy gyermek és két vagy
négy nagyszilé. A csaladi kapcsolat rendkivil szoros, a harom generacié gyakran egyitt él: a
nagyszuldk részt vesznek a gyermeknevelésben, a sziil6k jellemzben sokat és sokaig dolgoznak. A
hetvenes években kezd6dott egy gyermek politikat 2015-ben feloldottak (azok a szilék, akik maguk
is egykék, mar vallalhatnak két gyermeket), de nem hozott ériasi ndvekedést a sziiletések szamaban,
sokkal inkabb a globalis trend érvényestlt: minél magasabb a csalad jovedelme, annal kevesebb
gyermeket vallalnak. A folyamatosan draguld nagyvarosi életkorilmények miatt nem varhaté
demografiai robbanas a kévetkez6 idészakban.

A kutatasok szerint a varosi kdzéposztaly jovedelme 2022-re 9000 és 34 000 USD kozott mozog majd,
a felsd kdzéposztaly évi 20 000 USD feletti bevétellel rendelkezik. Ez a felsé réteg ndvekszik a
legdinamikusabban, 2022-re a varosi haztartasok tébb mint fele varhatdéan ebbe a kategériaba tartozik
majd.




LEHETOSEGEK ES NEHEZSEGEK

Az utdbbi években az import termékek kozul kildndsen az alabbi
termékek piaca ndvekedett jelentésen:

Baba, gyermek és kismama termékek

A kllonféle élelmiszerbotranyok miatt a kinai csaladok eldészeretettel vasarolnak a kisgyermekek
részére import termékeket, bébiételeket, italokat, tapszereket.

2015-ben a kinai kormanyzat eltérolte az egy gyermek politikat, igy Kinaban évente 15-20 millié
gyermek szlletik. A gyermekek szllei jellemz&en a nyolcvanas években sziilettek, iskolazottak.

Id6éskori egészségmegorzési termékek

Kina lakossaga - a 70-es években bevezetett egy gyermek politikdanak kdszonhetéen - fokozatosan
Oregszik, mig 1975-ben hat aktiv munkavallal6 jutott egy nyugdijasra, addig 2035-re egy nyugdijast
egy aktiv dolgozo fog ellatni. A kinai kormanyzat a névekvé terhek enyhitésére ebben a szektorban
batoritja a kulfoldi téke megjelenését.

E-kereskedelemben forgalmazott termékek
A hagyomanyos kereskedelmi csatorndk megosztottak és kizarolag

helyi szinten mikddnek, szinte lehetetlen orszagos lancot kialakitaniuk. I
Az elektronikus kereskedelmi cégek részére viszont idealis a terep: az N—
internetes kereskedelem szédité mértékben fejlédik, mara a vilag n

legnagyobb piaca, a digitalis térben forgalmazott termékek értéke

2019-re eléri a 1 billié dollart. Az online vasarlok szama 600 millio, a JD COM
vidéki lakosok bekapcsolasaval ez a szam is drasztikusan né a o
kozeljovében.

Evrdl évre kozel kétszeresére nd az interneten az élelmiszerek, friss termékek forgalma, amely ériasi
lehetbségeket és egyben nagy veszeélyeket is rejt az import6r vallalatok

szamara. Az internetes fellleteken azonnal elérhetéek a fogyasztok, ety
azonban azonnali az arverseny, nehéz kitlinni a termékek kdzl. % ;E

Az orszagos piacot két driasvallalat uralja, az Alibaba csoporthoz THALL COM
tartozé Taobao és a Tencent kotelékében mikédé JinDong. Emellett

sok helyi kis webshop milkodik, egy-egy termékkategoriara m

specializalédva, mint példaul, friss vagy organikus termékek.

Az elektronikus fizetés térhoditasaval ez a bevasarlasi médszer egyre népszer(ibb, mivel a kinai
internethasznaldok 96%-a mobil applikacién keresztil (WeChat Pay, Alipay), és nem asztali
szamitdégépen vasarolnak. A kinai piacra késziulé magyar cégeknek feltétleniil figyelmet kell
szentelniilkk az online kereskedelmi platformokon valé megjelenésnek, a partnereik online
aktivitasainak.
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A KINAI PIACON VALO MEGJELENES NEHEZSEGEI

Piaci informacio hianya

Az eurdpai kdrnyezetben otthonosan mozgoé vallalatok szamara hatalmas nehézséget okoz a kinai
piacra vonatkozé megbizhaté informacié megszerzése. Nincs kbézpontositott adatgy(ijtés és a piaci
kérnyezet allandéan és gyorsan valtozik. A piaci informacidkat a helyszinen, a kinai partnerek
ismeretein keresztll, tobb forrasbol kell beszerezni, ezért az lzleti dontések alapjaul szolgald
megbizhaté piackutatasi, fogyasztasi adatok beszerzése rendkivil iddigényes és hosszadalmas. Az
EU SME rendszer rendszeresen készit atfogd kiadvanyokat a kinai piaci sajatossagokrol, ezek egy
része ingyenesen, egy része térités ellenében letdlthet6 a http://www.eusmecentre.org.cn/ honlaprél.

Fejletlen piacok

A kinai piacon a nyugati mechanizmusok korlatozottan mikodnek, a piac nem konszolidalt, a markak
elismertsége részleges és rendkivil arérzékeny. A fogyasztok nem hiiségesek, ha olcsdbb, hasonlé
terméket taldlnak, azonnal atpartolnak a kedvezébb aru termékhez.

Erésen szabalyozott uzleti kornyezet

Klléndsen az élelmiszerek tekintetében a piacvédelem erés, az allati eredetl termékek esetében
példaul tdbb éves eljaras el6zi meg a termékek kiszallitasat. (A hus- és tejtermékekre vonatkozo
Szabalyozast a 2. szamu mellékletben talalhatd.) A szabalyok nem atlathatéak és helyi szinten mas-
mas maddon értelmezhetéek. Kuldn probléma a kinai hatosagok altal megkdvetelt cimke és annak
tartalma, amely allandéan valtozik, igy eléfordulhat, hogy az elinditott konténerben Iévé termékekre
felragasztott cimke mar nem megfeleld, mire az aru Kinaba ér.

Hamisitas, markahasznalat

Nagy veszélyt jelent az import termékek forgalmazéi részére a marka illetéktelen bejegyzése vagy a
hamisitas. Feltétlen javasoljuk még a kinai megjelenés el6tt a marka védjegy bejegyzését, levédését!
A koézelmdultban tébb esetben eléfordult, hogy maganszemélyek bejegyeztek egy import markat,
emiatt a terméket a marka jogos tulajdonosa nem tudta értékesiteni, amig a jogorvoslat tartott, vagy
amig esetleg vissza nem ,vasarolta” a markanevet. A markavédelem terén az EU IPR helpdesk
(http://www.china-iprhelpdesk.eu) készséggel all a vallalatok rendelkezésére. (A marka bejegyzés
folyamatanak részletei az 1. szamu mellékeltben talalhatoak.)

Informatikai nehézségek

Kinaban nem mikodik a Google és semmiféle Google alapu alkalmazas (példaul
a Gmail), de nem érhet6 el tobbek kdzoétt a Facebook, az Instagram, és a
Facebook Messenger sem, ezért alternativ kommunikacios lehetéségeket kell
hasznalniuk az ide utazdknak. Kinaban a WeChat nevii mobilalkalmazas a
leginkabb elterjedt, amelyet a kiutazas el6tt feltétlendl javasolt a telefonra
telepiteni.




Mivel a kinai lakossag nem tud kulféldi honlapokat megnyitni, a hazai szerveren futé holnap, még ha
kinai nyelv(i is, nem lesz hatasos, az érdekl6dék jelentSs része nem fogja tudni megnyitni. Javasoljuk
ezért a honlap kinai szerverre telepitését és helyi fenntartasat, valamint mobil eszkdzre torténd
konvertalasat is. A kinai lakossag az informaciot leginkabb mobiltelefonjan keresztiil szerzi be és nem
asztali szamitogépén!

Egyetlen lehetéség az otthon megszokott eszkdzok hasznalatara, a VPN szerverek alkalmazasa. A
legnépszer(ibb alkalmazasok (Astrill, VPN Express) eléfizetéses rendszerben miikddnek, Kinaban
mar nem tolthetbk le, ezért még utazas elbtt kell telepiteni és a bejelentkezni.

ELEKTRONIKUS KERESKEDELEM

Kinaban a hagyomanyos kereskedelmi csatornak nem valtak orszagossa,
nincs olyan Gzletlanc, amelynek termékei az egész orszagban elérhetéek. Az

interneten torténd kereskedelem és a hozza kapcsol6do fejlett logisztikai és L
informatikai megoldasok azonban gyakorlatilag mindenki szamara elérhetévé

tettek egy eddig soha nem tapasztalt valasztékot és mindezt transzparens, AI i pay
Osszehasonlithatd arakon. A vasarlok 96%-a telefonos applikacion

vasarol, akar metron vagy a kavészinet alatt. A fizetés is az elektronikus
platformokon térténi, egy gombnyomassal elintézhet6.

A kinai fogyasztok - kilonodsen a kézéposztaly - egyre tdbbet kdltenek az online aruhazakban, a
szabadon elkolthet6 jovedelmik 17-27%-at koltik el a digitalis térben. Leggyakrabban elektronikai
cikkeket, kozmetikumokat vasarolnak, de egyre nagyobb mértékben rendelnek bébiételeket és mas
élelmiszereket.

Az online kereskedelmi forgalom eléri az 1 billi6 dollart, kbzel félmilliard lakos

vasarol rendszeresen az online aruhazakban. A piacot az Alibaba

csoporthoz tartoz6 Taobao és TMall auhazak uraljak 58%-os piacrésszel,

masodik a Tencent altal mikodtetett JD, 25%-kal. Mindkét drias sajat fizetési

rendszert mikodtet, ez az Alipay és a WeChat Pay. Minden mas online W@Chat Pay
aruhaz is ezt a két fizetési platformot hasznalja.

Az olcso szdllitasi koltségek miatt a kiszallitdsok legnagyobb része a vevOk szamara ingyenes, €s
akar egy 6ran belll is kérhet6 (a maximalis kiszallitasi id6 72 éra!).

Az online piacok nagy lehetéségeket nyithak meg, azonban szamtalan veszélyt is rejtenek: nehéz a
markaépités, ha nincs kizarolagos értékesitd, el6fordulhat, hogy a sajat képviselénkkel versengunk.

Kinaban az online kereskedelem térnyerésével a hagyomanyos kiskereskedelmi Uzletek is kinalnak
internetes vasarlasi szolgaltatast, ma mar bevételik td0bb mint fele a kiszallitasokbdl szarmazik. A
vegyes (online/offline) modellt kdveti az Alibaba és a JD is olyan hipermarketek létrehozasaval,
amelyek online és offline is mikddnek. Az Ujonnan kialakitott Hema (https://www.freshhema.com/)
aruhazak hagyomanyos hipermarketként is mikodnek, de online rendelés esetén 30 percen belll
kiszallitjak a megvasarolt termékeket az aruhaz 3 km-es korzetén belll.




MEGJELENES, EGYUTTMUKODESI FORMA A KiNAI PIACON
VALO MEGJELENES SORAN

A kinai tarsasagi formak és a vallalati feladatkérok némileg
eltérnek az Eurdpaban megszokott rendszertdl, ezért érdemes
korultekintéen megvizsgalni a lehetéségeket és kivalasztani a
cég méretéhez, a piaci szegmenshez és az értékesiteni kivant
termékcsoporthoz leginkabb kapcsolodo egyiittmikodési format.

A kuilféldi vallalatok két fé6 megjelenési forma koziil
valaszthatnak:

1. a kinai partneren keresztil torténé értékesités,
2. sajat céggel valé megjelenés.

Kinai partneren keresztiil torténd értékesités

- Ugynék nélkiil végzett kbzvetlen értékesités

A kinai piacon megjelend vallalatok el6szor altaldban kdzvetlen értékesités keretében 1épnek
piacra. Ez az exportér/importér viszonyt takarja. A kinai kereskedelmi terminolégiaban az

~importér’ azonban gyakran olyan céget jelol, amelynek van importszolgaltatasra (logiszitka,

vamkezelés, pénzligyi szolgaltatdsok) engedélye, és nem az eurdpai értelemben vett
forgalmazoét. (A belfoldi forgalmazasért a disztributor felel, 8 mar csak levamolt, belfoldi

forgalomképes termékekkel foglalkozik.)

- Kinai importéron keresztiil végzett értékesités

Szolgaltatas, technolégia vagy kis kiszerelésben forgalmazott, egyedi termékek értékesitésére

hasznalhato, ahol nincs szikség értékesitési halozat kiépitésére.
Ennek elénye, hogy igy megtakarithatéak a kdzvetitéi és a kinai vallalatalapitas koltségei.

Kovetlen a kapcsolat a vevékkel, lehetséges markat épiteni. Hatranya, hogy a piackutatas, a

termékek piaci bevezetése, az engedélyek beszerzésének koltsége is az exportért terheli.

- Kinai ligyn6k munkajan keresztil végzett értékesités

Az Ggyndk a cég kizardlagos képviselbje, aki havi dij és/vagy jutalék medfizetése ellenében
képviseli az exportdrt. Egy kicsi vagy kdzepes vallalat részére ez a leggyorsabb és legkevésbeé
rizikos modja a piacra lepésnek, hiszen egy jol ismert Ggynok vagy képvisel6 rendelkezik a
megfeleld piaci ismeretekkel és - ami még fontosabb - kapcsolatai haléval, amelynek
segitségével at tudja hidalni a nyelvi és kulturalis szakadékokat. Az Gigyndk vagy képvisel6

folyamatosan figyeli a szabalyozasok valtozasat, a versenytarsakat, a piaci kdrnyezetet.

Apolja a kapcsolatot a vevékkel, iranyitja a marketingtevékenységet. Hatranya, hogy probléma
esetén nem konnyl a valtas, amennyiben konkurens cégnél talal munkat az tigynék, magaval
viheti a kapcsolati halot és az lizleti informacidkat is. Az Gigynok kivalasztasanal ezért érdemes
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rendkivil koridltekintéen eljarni: mennyire ismeri az adott termék piacat, milyen termékeket
képvisel, megfelel6-e a nyelvi felkésziltsége, milyen halézatot milkodtet. Elénye a
nagykeresked6 alkalmazasaval szemben, hogy az uzleti kapcsolatok megmaradnak, a
markaépités folytonos maradhat.

Disztributor/nagykeresked6 alkalmazasa

Mig az lgynok/képviseld az exportéri/eladot, a disztributor elsésorban a vevdket képviseli. A
nagykereskedd® megveszi és eladja a termékeket, jovedelme az arrésbdl szarmazik. A
nagykereskeddn keresztll torténd értékesitésnél érdemes tdbb partnerrel is dolgozni,
megosztani a piacot, hogy ne kertiljon az exportér kiszolgaltatott helyzetbe. Az elektronikus
kereskedelem térnyerése miatt a nagykereskeddk szeretnek kizarélagossagot kérni, ezért
érdemes termékkategoriak vagy kulonb6z6 markak szerint megosztani a piacot.
Nagykereskedd alkalmazasanak elénye, hogy az Uzleti kockazat egy részét atvallalja,
egyszer(ibb a vevokkel torténd kapcsolattartas.
Hatranya, hogy az expotdrnek nincs beleszolasa a nagykereskedé stratégiajaba, a termékek
végs6H helyét nem ismeri, a nagykereskedé kiesése esetén a teljes piaci ismeret és kapcsolati
halo elveszik.

Sajat cég alapitasa

A kereskedelmi forgalom névekedésével sziikségessé valhat
kinai leanyvallalat alapitdsa. Ehhez az alabbi lehet6ségek
allnak rendelkezésre:

Kereskedelmi iroda nyitasa

Ez a leggyorsabb megoldas, hiszen barmilyen Gzleti
tevékenységre nyithatd és nincs minimum alaptéke
kovetelmény. Segithet a piackutatasban, a vevikkel
torténd kapcsolattartasban, de nem folytathat bevételszerzé tevékenységet. A kereskedelmi
iroda nem adhat ki szamlat, nem szedheti be az anyacégnek jaré pénzt. Nem alakithato at
vallalatta és nem alkalmazhat négynél tobb kulféldi munkatarsat. Helyi alkalmazottat csak
kinai Uigynokség kdzremiikddésével vehet fel.

Tarsas vallalkozas, partnership

Egy tarsas vallalkozasban - hasonldéan egy betéti tarsasaghoz - nem korlatozott a tagok
felel6éssége. Két vagy tobb vallalat vagy maganszemély alapithatja, lehet teljesen kulféldi vagy
vegyes tulajdonu is. Kénnyen megalapithaté és nincsi minimum alaptéke kdvetelménye.
Alapitasakor figyelni kell a tevékenységi korre, csak az engedélyezett terlleteken miikddhet.
Az engedélyezett vagy éppen tiltott tevékenységek listaja az Befektetési Katalogusban
talalhaté meg, amely ezen a linken érhetd el.




- Teljes kiilfoldi tulajdonban lévé vallalat — WOFE
A WOFE egy korlatolt felelésségi tarsasag, amely kizardlag kulfoldi (nem kinai) befekteték
birtokaban van. Ez a cégforma olyan vallalatok szamara idealis, amelyek els6sorban
gyartassal, kutatassal vagy tanacsadassal foglalkoznak. Az olyan cégeknek, amelyek
fétevékenysége a kis- és nagykereskedelem, a FICE (kulfoldi tulajdonu kereskedelmi vallalat)
a megfeleld tarsasagi forma.

A WOFE alapitasa id6igényes, négy honaptdl egy évig is tarthat, amig a cég bejegyzése
megtorténik. Az alaptéke egy tulajdonos esetén minimum 100 000 yuan, tébb tulajdonos
esetén 300 000 yuan. Ha a vallalat importengedélyt is szeretne, az alaptékének el kell érni az
1 millié yuant. WOFE alapitasakor ugy kell az alaptékét megallapitani, hogy fedezze a cég
mikodését addig, amig sajat bevételei nem biztositjak a miikddés finanszirozasat, a kinai
torvények ugyanis nem adnak lehetdséget potidlagos tagi hitel vagy egyéb finanszirozas
bevonasara.

WOFE alapitasa azoknak a cégeknek javasolt, ahol szabadalmi jog vagy technoldgiai ismeret
alkalmazasa zajlik, ez a tulajdonforma tudja ugyanis egyedul biztositani a szerz6i jogok
védelmét. Hatranya, hogy a kinai partner altal biztositott helyismeret és kapcsolati hald nélkul
kell mikodnie.

- Vegyesvallalat

A vegyesvallalat olyan korlatolt felel6sségli vallalkozds, amelyben a tulajdonosok
tulajdonrészik aranyaban megosztjak a profitot és az Uzleti kockazatot is. Az alaptéke 25%-
at a kulféldi tulajdonosnak kell rendelkezésre bocsatania, néhany iparagban a kinai félnek kell
tobbségben lennie.
A vegyesvallalat teljes mértékben ki tudja aknazni a kinai partner altal nyujtott elényoket,
azonban itt a kinai partner hozzafér a szellemi jogokhoz is. A vegyesvallalat alapitasat csak
azoknak a cégeknek javasoljuk, akik kinai partnertikkel mar hosszu ideje egyutt dolgoznak és
kellben megalapozott bizalmi viszony alakult ki. A legtdbb vitds helyzet és sikertelen
vallalkozas ebben a formaban térténik: a vitas helyzetek rendezése rendszerint kinai birésag
el6tt torténik, amely sok esetben a hazai vallalatnak kedvez.

A KINAI PARTNER KIVALASZTASA

Miutan az export tevékenyseéget végz6 vallalatok kidolgoztak stratégigjukat, elddontétték milyen
formaban lépnek be a piacra, szembesiiinek a legfontosabb kérdéssel: hogyan valasszak ki a
megbizhatd, szamukra legmegfelelébb kinai partnert. Az EU SME center részletes tajékoztatast ad
arrél, hogyan érdemes leellendrizni kinai partnereiket, a ,Knowing your partners in China” cim(
kiadvanyukbdl emeltiik ki az alabbi elemeket.

Minden, a kinai piacra Iép6 vallalkozas nagyon fontos, hogy a cégalapitas mellett még a kinai partner
kivalasztasa el6tt részletes és korlltekinté hattérvizsgalatot is elvégezzen. Barmely, a fentiekbenm=a
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leirt megjelenési format is valasztjak, mindenképpen javasoljuk a részletes és korlltekinté
hattérvizsgalat elvégzését. Meg kell gy6z&dnitk arrdl, hogy

- a potencialis partnercég valéban létezik, a képviselének van felhatalmazasa targyailni

- nem ,papirtigris” - vagyis nem mutatja magat nagyobbnak vagy jelentésebbnek, mint ami

- nem fed8&cég - vagyis van valos tevékenysége, vannak eszkozei, munkavallaloi

- nem parazita — vagyis nem csak a helyi 6nkormanyzati kapcsolata miatt miikddhet

- nem tul szép ahhoz, hogy igaz legyen — hiszen valészin(tlenul el6nyds kondicidkat felelés
partner nem kinal

Eléfordulhat, hogy az céget megkeresd potencialis kinai partnert képvisel§ személy vagy vallalkozas
csak kozvetitd, mediator. Kinaban ugyanis altalanos gyakorlat - és a kapcsolati halé fontossaga miatt
(amelyrél részletesen a kdvetkezd részben olvashatnak) sokszor eléfordulhat -, hogy a targyalasok a
kezdeti szakaszban csak harmadik fél bevonasaval zajlanak.

Mielétt elkotelez8dnek kinai partnertik mellett feltétlendl javasolt az alabbi ellenérzési Iépések
elvégzése:

Alaposan meg kell vizsgalni a potencialis cég papirjait, mikddési engedélyét, a torvényes
képvisel§ adatait, miota mikddik, milyen cimen. Alapvetd informacidokat - amelyek a
cégjegyzékben szerepelnek - a kulképviseletek is le tudnak ellenérizni, keressék O&ket
kérdéseikkel.

Ha megoldhatod, érdemes meglatogatni a vallalat kzpontjat. Ezt a [épést a kllondsen nagy értéki
Uzlet megkotése el6tt kliléndsen fontos beiktatni. ” A latogatasnak mar a legelsé fazisban, még a
targyalasok és az elkotelez6dés elétt meg kell térténnie, hogy nehogy késébb dertljon ki, hogy
gyakorlatilag nem is ugyanarrél beszélnek. Hagyjanak elegend6 idét a partner megismerésére,
az értékitéletének kiismerésére, mert a k6zds vallalkozas olyan, mint a hazassag. Nagyon fontos,
hogy kdzosek legyenek a céljaik és az értékszemléletiik egyezzen, egymas irant rugalmasak
legyenek, képesek legyenek a masik kedvéeért alkalmazkodni. Nemzetkézi kapcsolatokban (akar
tarsas vallalkozasrol, akar hazassagrol beszéliink) az alkalmazkodasi hajlam és készség kiemelt
jelentéségl

A vallalat pénzugyi helyzetének ellenérzése. Ez a lépés nem egyszerl, mivel Kinaban nem
kételezd a cégek pénzligyi beszamoldjanak kdzzététele, vagyis ezek az adatok nem mindenki
szamara elérhetéek. A kdnyvvizsgaloi jelentések sem publikusak, sok cég vonakodik kiadni a
pénzlgyi adatokat. De ha az uUzlet mérete indokolja, érdemes helyi cégektdl atvilagitast kérni.

A potencidlis partner vallalati szervezetének, mikddésenek attekintése. A helyszini latogataskor
érdemes a gyartéegységek, raktarak mikodésérdl és allapotardl is alaposan meggy6zédni.

A kulképviseletek mellett helyi Ugyvédi irodat, atvilagitasra szakosodott Gigyndkséget is meg lehet
bizni. Az ilyen cégek listdja az EU SME Centre honlapjan (http://www.eusmecentre.org.cn/service-
providers) megtalalhato.
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TARGYALAS ES UZLETI KULTURA

Kinai Uzleti partnerrel targyalni nem egyszer(, a felek nem értik egymas nyelvét, a non-verbalis jelek
sem egyértelmiiek, nagyok a kulturalis kildnbségek.

Kulturalis killonbségek - Guanxi és mianzi

A Kkulturalis kiilénbségek megértéséhez fontos megismerni a
kinai kultura alapjait, amely nagymeértékben segitheti az fﬁ:ﬁﬂ?ﬁ;'y

eligaZOdéSt. Familv Strangers
Guanxi és mianzi avagy a kapcsolati hal6 épitésének \

miivészete és az arc/reputacié megoérzésének o Business
fontossaga. peocats

Miel6tt barki kinai partnerekkel targyaléasztalhoz Ul, két
fontos kinai fogalommal érdemes megismerkedni:

- a guanxi, vagyis a kapcsolati halo,

- a mianzi, vagyis az arc.

A guanxit, mint a kapcsolati halét gyakran egyszer(sitik le szimplan korrupciéra, ami korantsem fedi
le a sz6 valddi jelentését. A kinai tarsadalomban megvannak azok a csoportok, amelyek az egyén
bizalmat élvezik, ez a csalad, a baratok és az lzlettarsak. Minden Uj kapcsolat kialakitasa elétt (legyen
az orvos, iskola, liftszerel6 vagy lgyvéd) a kinaiak ezekhez a csoportokhoz fordulnak, szinte soha
nem kivulrél keresnek partnert.

A guanxi rendszerének fontos eleme, hogy egy partner ajanlasa - ,
egyben garanciavallalassal is jar. ha a beajanlott parther nem
teljesit megfeleléen, azzal az ajanl6 driasi arcot veszit és az ajanlé
igy tonkre teheti a kapcsolatait. Vagyis egy regi Uzleti partner altal

ajanlott barat vagy csaladtag valdszinlleg meg fog felelni

B
elvarasoknak. A guanxit apolni kell, folyamatosan fenn kell tartani, g u a n x.

az uzleti életen kivil is, hogy igazan hasznalhato legyen.

Az arc, arcot veszit kifejezést Eurépaban is hasznaljak, azonban ott nincs akkora jelentésége, mint
Kinaban. Kinaban az arc a tarsadalmi haléban elfoglalt helyet hatarozza meg. Sok minden adhat arcot
— pozicio, gazdagsag, intelligencia, szépség és természetesen a kapcsolati halé is —, amelynek
tiszteletben tartasa a targyalasok soran rendkivil fontos. A kinai partner arcot veszit példaul akkor,
ha alacsonyabb rangu féllel kell targyalnia, ha udvariatlanok vele a partnerek, ha megszégyenitik,
kuléndsen felettese vagy kollégai elétt. Az arcvesztés sokszor helyrehozhatatlan karokat okoz egy
Uzleti kapcsolatban: a kinaiak inkabb hagyjak az lizletet veszni, mint az arcukat, ezért érdemes a
targyalasok alatt erre fokozott figyelmet forditani. Példaul egy meghivast elutasitani arcvesztés lehet
a meghivé fél részére, ezért a kinai fél sosem mond nemet, ezzel partnerét nem akarja megsérteni.

-
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UZLETI TARGYALASOK ALATT SOK, A FENTI SZEMLELETBOL FAKADO HELYZETEKKEL
LEHET SZEMBEKERULNI:

A vitatkozas, dolgok megvitatasa

A nyugati Uzleti kultura példaul tamogatja a vitat, a
helyzet vagy kérdés nyitott megbeszélését. A kinai fél
szamara azonban a vita kimenetele az egyik fél szamara
Ohatatlanul arcvesztéssel jar, ezért a vitas ugyeket a
megbeszélés el6tt, informalis csatornakon rendezi. A
személyes talalkozon mar nincs U informacio,
megvitatandd kérdés.

Ismerkedés, személyes kapcsolatok elmélyitése

A nyugati stilusu targyalasokon egy rovid bevezetd utan a felek ratérnek az Gzletre. A kinai etikett
szerint viszont ez a folyamat sokkal hosszabb. A célja, hogy a felek valéban megismerjék egymast,
mert j6 Uzletet csak j6 emberrel lehet kdtni. Emiatt szinte minden Gzleti taldlkozé egy étkezéssel
(ebéd vagy vacsora) végzddik, ahol a felek kozoétti személyes kapcsolat elmélyitése a cél. A
személyes kapcsolatok fontossaga Kinaban sokkal nagyobb, mint Eurdpaban, a talalkozok,
k6zods programok erdsitik a kapcsolatot, amely igy sokkal nagyobb védelmet kaphat, mintha
kulénféle szerzédésekkel bastyaznak kordil.

A kozOs ismerods

Az Eurépaban elfogadott ,cold call” — azaz a kézvetlen bejelentkezés - Kinaban elképzelhetetlen.
Az élet minden terlletén (igy az Gzleti életben is) a kinaiak a kapcsolati halén keresztul 1étesitenek
Uj kapcsolatokat, ezért fontos, hogy az Uzleti feleket egy kézds ismerés mutassa be. Ez az
ismerés késébb is az lizlet része marad, rendszerint részeslil is a jovedelembdl. Az eurdpai cégek
sokszor nem értik ezt a rendszert és megpraébaljak kiiktatni a kozvetitét, de ez ritkan vezet sikeres
Uzletkdtéshez, a bizalom hianya miatt a targyalas altalaban nem lesz eredményes.

A targyalofél és a valédi dontéshozo

Az eurdpai targyaldfél, legtébbszor egyben a déntéshozo is, aki egy elére meghatarozott pontig
rugalmasan dont az Uzlet részleteirdl. Ezzel szembe a targyalasok folyaman jelenlévé kinai
targyalofél legtobbszor egy konkrét Uzletre és annak is csak egy konkrét kimenetelére kap
felhatalmazast, vagyis barmi, amely ettdl eltéré helyzet, azt egyeztetnie kell a feletteseivel. A
valédi dontéshozok altaldban a targyalassorozat legvégeén jelennek csak meg, hiszen, ha
valahogy az el6re tervezetthez képest mas dontés szlletik, nem a kinai targyalofél veszit arcot,
hiszen a fé6ndke dontétt masképpen.

A ,szivesség-bank” szerepe

A partnernek tett szivességekeért cserébe mindig jar ellentételezés: egy megfeleld helyzetben
egy hasonlé szivesség. igy érdemes azzal tisztaban lenni, hogy a kért szivességet is meg kell
majd fizetni!
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- Gyors valaszadas
Az uzleti élet Kinaban rendkivil gyors. A kinai Uzletemberek azonnali, egy napon belili
visszajelzést varnak. Mar az e-mail sem elég gyors, az informacié tovabbitasanak leggyakoribb
eszkdze a WeChat.

Nyelvi akadalyok, a tolmacs fontos szerepe

A kinai partnerrel folytatott targyalason a tolmacs szerepe
sokkal fontosabb, mint az eurdpai kulturakban. A kinai
partner ugyanis, ha nem tokéletes az angol tudasa, nem
szivesen targyal kozvetit6é nyelven, mivel ez szamara
arcvesztést jelent. Ezért a legtdbb kinai Gzleti partner akkor
is tolmacsot hasznal a megbeszélésen, ha tokéletesen érti
a targyalason elhangzottakat.

Erdemes idét szakitani arra, hogy a tolmaccsal atvegyék a fébb kulturalis kérdéseket. A j6 tolmacs
nem iranyitani fogja Ondket (és nem is akarja atvenni az iranyitast), hanem utmutatét ad, amit Onok
a sajat szakmai tapasztalatukkal hasznositani tudnak. Jol kommunikalni, az Onék mondanivaléjat
helyesen célba juttatni csak ugy lehet, ha a tolmacsot bevonjak a belsé informacios kérbe. Nehéz
bizalmat szavazni egy idegennek, de mégis fontos, hogy a tolmacs teljes mellszélességgel ki tudjon
allni a megbizéja mellett. Az igazan profi tolmacsnak nem okoz gondot egy titoktartasi nyilatkozat
alairasa. Eljenek ezzel a lehet&séggel nyugodtan!

Amennyiben lehetéség van ra, a nem kinai fél mindig vigyen sajat tolmacsot. A sajat tolmacs
pontosabban fordit, figyeli a partnerek kdzotti beszélgetésben elhangzottakat, esetleg a non-verbalis
jeleket is le tudja forditani. Ha mind a két oldalnak van tolmacsa, az nem folosleges pénzkidobas,
hanem megfeleld biztositék. Ne az legyen a partnerek koézoétt a vitatéma, hogy ki fizeti azt az egy
tolmacsot. A nyolcadik vagy a tizenegyedik oraban a tolmacsolas szinvonala természetszer(ileg
romlik. A két tolmacs viszont nem csak ennek a kikliszdbdlésére j6, hanem azért, mert mindamellett,
hogy a sajat megbizéjuk pajzsa lehet, szakmai szinten ésszedolgoznak, és a kérdéses szakszavakat
a helyszinen egyeztetik, biztositjak, hogy adott esetben a szerzédésbe az kerlljon, ami a felek
tényleges szandéka.

Targyalas kézben keriljék a szévicceket és minden viccesnek gondolt utalast. A kinaiak humorérzéke
a miénktdl eltérd, raadasul a vicc és a viccmesélés, nem a targyaldasztal mellé vald. Kuléndsen
keriljenek minden feleségrél, anyosrél és politikai helyzetrdl, politikai vezetérél szél6 vicces vagy
kritikus megjegyzést. Ez a kérés az aktualpolitikatdl fliggetlen: az emlitett tartalmd humor és
megjegyzések bardolatlansagot feltételeznek, komoly emberhez nem illenek. Arr6l mar nem is
beszélve, hogy a kinai szarmazasu tolmacsuk nem fogja letolmacsolni, mert ,ilyet nem illik mondani”,
a magyar szarmazasu tolmacsuk pedig nem feltétlenil tudja leforditani

A tolmacs valasztasanal ne arra hagyatkozzanak, hogy mit mond magarél, hanem a szakmai
hirnevére. Kérjenek nyugodtan szakmai életrajzot. Menekiljenek attol, aki ,néha szokott
tolmacsolgatni” és majd a ,rokona ad szamlat takaritasrol” (autéjavitasrol, szaktanacsadasrol stb.). A
profizmusnak ugyan ara van, de egyben biztositékot is jelent.

—
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Holisztikus (horrorisztikus) targyalasok

A nyugati kulturaban gyakran 1épésrél Iépésre haladnak a targyalasok, egyik részlet utan a kdvetkezd
megoldasa kdvetkezik a dontési fak alapjan. A kinai részrél viszont a véglegesen kialakitott egész a
fontos, amelynek pontos meghatarozasa elétt a partnerek nem szivesen bocsatkoznak a részletek
megvitatasaba.

Fontos annak megértése is, hogy a kinai lizleti kornyezetben a szerz6dés az éppen az adott
pillanatban fennallé koériilmények papirra vetése, amely - a kinai nézet szerint — ugy valtozik
automatikusan, ahogy a kornyezet moédosul. Amint a paraméterek valtoznak, a kinai fél azonnal
maodosit, igyekszik minden valtozast a maga hasznara alakitani és barmikor Gjra nyithat mar lezart
tételeket. Nem a fair playre jatszanak, minden alkalommal a maximumot probaljak kihozni.

A kinai fél csak azért, mert valamir6l mar aldirt egy szerzdédést, egy szamara el6nytelen
feltételrendszerben sosem fog bent maradni. Vagyis a szerz6dés alairasaval a kapcsolat, a targyalas,
az alku nem ér véget, ez egy folyamatos, él6 kommunikaciot kivan mindkét partner részérél. Fontos
tudatositani, hogy nem szerz6désszegésrél beszéliink, hanem arrél, hogy a szerzédést valamiféle
,el6” dologként kell kezelni, aminek az adott helyzethez alkalmazkodnia kell. Ezzel szemben az
europai szemlélet a szerz6dést egy bizonyos idészakra bebetonozott dologként Iatja.

A targyalasokon a nem kinai fél szeme el6tt ne az lebegjen, hogy a profitbdl ki milyen aranyban
részeslul, a kinai Gzleti partner nagy valoszinliséggel nagyobb nyereséget realizal majd. A targyalasok
alatt arra érdemes fokuszalni, hogy az lizleti eredmény a nem kinai fél szamara megfelel§ vagy sem.
Ha ez nem elérhet6, akkor nem szabad megallapodni, még akkor sem, ha a kinai fél példaul azt
javasolja, hogy a kdévetkezé honaptol/évtél majd rendezi az arat. Ezek az igéretek a valésagban
nagyon nehezen érvényesithetéek, még akkor sem, ha esetleg szerz6désben kerilnek rogzitésre.
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1. SZ. MELLEKLET

VEDJEGY BEJEGYZESE KiNABAN

Altalanos informacioé a kinai védjegybejelentésekkel kapcsolatban:

Altalanossagban elmondhaté, hogy a kinai védjegy bejelentésére iranyulé eljaras hasonléan zajlik,
mint Magyarorszagon, hiszen Kina is tagja a védjegyekrél sz6l6 legtdbb nagy nemzetkdzi
egyezménynek (példaul: Az ipari tulajdon oltalmara léteslilt Parizsi Uniés Egyezmény, a Nizzai
Megallapodas az aruk és szolgaltatasok osztalyozasarol). A védjegy regisztracioja korilbelll masfél
évet vesz igénybe. A regisztracio utan a sikeres bejegyzésrdl az illetékes hatdsag tanusitvanyt allit
ki, és a védjegyoltalom a bejelentés napjara visszamendleges hatallyal jon 1étre. A védjegyoltalom
10 évre szdl, de — az iranyado hivatali dij megfizetése esetén — Ujabb 10 éves idészakokra
ismételten meghosszabbithato.

Kinai védjegy bejelentésére iranyul6 eljaras folyamataval és fébb szakaszaival
kapcsolatos legfontosabb informacidk:

Védjegykutatas

Elsé 1épéskent — még a tényleges védjegybejelentés megtétele elbtt — javasoljuk egy el6zetes kutatasi
munka elvégzését, amelynek célja, hogy feltarja a bejelenteni kivant megjeléléshez esetlegesen
hasonlé és mar korabban bejelentett védjegyeket. Ez azért fontos, mert a hasonld korabbi védjegyek
jogosultjai felléphetnek a védjegybejelentéssel szemben (Ugynevezett felszdlalasi eljaras keretében),
igy ez adott esetben kockazatot jelenthet a sikeres regisztracid szempontjabdl.
Amennyiben a kutatas arra az eredményre jut, hogy léteznek olyan korabbi védjegyek, amelyek a
fenti okok miatt kockazatot jelenthetnek a bejelentésre, lehetéség van még a védjegybejelentés elbtt
modositani a bejelenteni kivant megjeldlést ugy, hogy az kell6 mértékben eltérjen az esetleges
korabbi védjegyektdl, példaul tovabbi abras és/vagy széveges elem hozzaadasaval.

Kérelem benyujtasa

A védjegykutatasi jelentés atadasa utan a bejelentési kérelmet a szikséges dokumentumokkal egyutt
be kell nyujtjuk a Kinai Védjegy Hivatalhoz (a benyujtas elektronikus Gton is térténhet). A bejelentési
kérelemben sziikséges megadni a bejelenteni kivant megjelélésen szereplé szdveg kinai forditasat
is. Ez — azon tul, hogy sziikséges — azért is célszerli, mert egyrészt érthetébb a kinai fogyaszték
szamara, jobban meg tudjak jegyezni azt, masrészt a védjegy altal biztositott védelem is kiterjedtebb
lehet igy. A kérelemhez csatolni kell tovabba a bejelenteni kivant logd mintgjat is.

A kérelemben meg kell jeldIni azt is, hogy a bejelentés a Nizzai osztalyozasi rendszer szerint milyen
aruosztalyokra vonatkozik. Az aruosztaly azoknak a termékeknek, illetve szolgaltatasoknak a korét
jelenti, amelyek vonatkozasaban a védjegyet hasznalni szeretnék. A forgalmazni kivant termékkoére
vonatkozoéan alapvet6éen a 33. aruosztaly (alkoholtartalmu italok, kildndésen borok) jéhet elsésorban
szoba. A kérelemhez csatolni kell a szabalyszerlen alairt igyvédi meghatalmazast is.
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Jo tudni, hogy a Parizsi Uniés egyezmény alapjan ugynevezett els6bbségi igénnyel lehet élni a
védjegybejelentés soran. Erre akkor van lehetéség, ha a Parizsi Unié valamely mas tagallamaban
(példaul Magyarorszagon) a kinai bejelentést megel6z6 legfeljebb 6 hénapon belll a védjegyet mar
bejelentették. Ebben az esetben a védjegyoltalom — amennyiben a kinai hivatal megadja — Kinaban
is a magyar bejelentés napjara (amely tehat nem lehet 6 hénapnal régebbi) visszamendleges
els6bbséggel jon létre. Amennyiben az els6bbséget is kérelmezik, a kérelemhez sziikséges az eredeti
bejelentést igazold dokumentumrdl készult hiteles masolat csatolasa is.

El6zetes vizsgalati szakasz

Az engedélyezés el6tt a Kinai Védjegy Hivatal el6zetes vizsgalatot végez. Amennyiben ugy talaljak,
hogy a beadvany minden tekintetben megfelel a feltételeknek, elézetesen jovahagyjak; ennek ideje
koralbelul 2-3 hénap.

Erdemi vizsgalat, kozzététel
Az elbzetes vizsgalatok utan megkezdddik a kérelem érdemi vizsgalata, azaz a Hivatal vizsgalja, hogy
a védjegy valéban uj vagy mar létezik ilyen vagy ehhez hasonlé korabbi védjegy.

Az érdemi vizsgalat utan a Hivatal kdzzéteszi a védjegybejelentést a hivatalos lapjaban. A
kbzzétételtdl szamitott 3 honapig a korabbi védjegyek jogosultjai ugynevezett felszolalassal élhetnek
a védjegybejelentéssel szemben (arra térténd hivatkozassal, hogy a bejelentett megjeldlés
Osszetéveszthetd a korabbi védjegyeikkel). Ebben az esetben felszolalasi eljaras indul, amely alatt a
bejelentének igazolnia kell, hogy a védjegybejelentés nem dsszetéveszthetd a korabban bejegyzett
védjeggyel. Ha a Hivatal ugy allapitia meg, hogy az Osszetéveszthetéség veszélye fennall, a
védjegybejelentést elutasithatja.

Védjegy bejegyzése, védjegyokirat kiallitasa

Abban az esetben, ha nem nyujtanak be felszélalast a védjegy ellen, illetve a felszdlalasi eljaras
eredményeként a Kinai Védjegy Hivatal azt allapitja meg, hogy nem all fenn az 6sszetéveszthetéség
veszélye, a Hivatal kidllitja és megkuldi a Védjegyokiratot a bejelent6 részére.

Védjegybejelentéssel kapcsolatosvarhaté koltségek

A védjegybejelentéssel kapcsolatos hivatali dija 1500 RMB koéril varhato. Ez a koltség nem
tartalmazza az Ggyvédi munkadijat és az esetleges felszoélalasi eljarasban torténé képvisel dijat,
valamint egy aruosztalyra, azon belll is csak 10 arura/ szolgaltatasra vonatkozik. A bejelentésben
tovabbi aruosztalyok megjeldlésének, illetve elsébbségi igény bejelentésének plusz kdltségei
lehetnek.

Végjegyek bejegyzésére szakosodott ligyvédi irodak

Védjegybejegyzésre szakosodott ligyvédi irodakat érdemes megkeresniik a bejegyzéssel
kapcsolatos feladatok elvégzése. Megbizhato irodakrol szolo listakat talalhatnak az
honlapjan és az oldalan.
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2. SZ. MELLEKLET

VAMHIVATALI (KARANTEN) ENGEDELY BESZERZESE

- A exportalni kivano vallalat a megyei Kormanyhivatalnal jelzi, hogy termékeit Kinaban szeretné
értékesiteni. Ezutan a hatésag (NEBIH) egy helyszini ellenérzés keretében meggyézédik arrdl,
hogy az lizemi folyamatok megfelelnek a kinai el6irasoknak.

- Az orszagos allategészségiigyi hatésag (Agrarminsztérium Elelmiszerlanc-feliigyeletért felels
allatmitkarsaga) hivatalos formaban jelzi a Kinai Vamhivatal felé az exportra vonatkozé
szandékot. (Az Agrarminisztérium megkiildi a megkeresést a Nagykdvetség részére, aki
tovabbitja azt a Vamhivatal felel&s részlegéhez.)

- A Vamhivatal megkildi a kockazatfelmérése iranyuld kérdgivet az exportalni kivano orszag
felelés hatésaganak (Agrarminisztérium, Nébih)

- A Kitoltott kérdbiv tanumanyozasa utan a Vamhivatal szakértéi megvizsgaljak az anyagot és ha
szlikséges tovabbi informacidk megkuildését kérnek a hatdsagoktol

- A kockazatlemzés utan a Vamhivatal eldonti, hogy sziukséges-e helyszini vizsgalat elvégzése.
Ha igen, egy szakért6 csoport utazik Magyarorszagra a vizsgalat elvégzésére (ennek koltségei
a magyar felet terhelik)

- A kockazatelemzés befejezése utan a két orszag kézoétti egyezmény (protokoll) ker(l
megszovegezeésre és alairasra.

- A protokoll alairasa utan kell az exportalni kivano vallalatoknak atesni a regisztracios eljarason:
a vallalatoknak az erre a célra megkuldott kérddiv megkuldésével kell jelentkeznilk.

- AKkitoltott jelentkezési anyag tanumanyozasa utan a Vamhivatal szakértdi megvizsgaljak az
anyagot és ha szlikséges tovabbi informaciok megkuildését kérnek a vallalatokrél

- Ha szikségesnek itélik, helyszini vizsgalat keretében vizsgaljak meg a jelentkezé vallalatokat
és jelentést adnak ki a helyszini ellenérzés eredményérél.

- Avallalatnak korrigalnia kell a jelentésben feltiintetett hianyossagokat és a korrekciét a NEBIH-
nek is igazolni a kell.

- Az igy megkuldétt anyagot a hivatal megvizsgalja és ha megfelel6nek talalja, megadja az
export-engedélyt. Ekkor megkezdddhet a kiszallitas.
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3. SZ. MELLEKLET

Hasznos informaciok, a kilképviseletek elérhetéségei:

Nagykovetség, Peking

Cim: Beijing, 100600, Chaoyang, Sanlitun, Dongzhimenwai dajie 10.
Telefon: +86 10 6532-1431/32/33
E-mail:

Honlap:

Fékonzulatus, Sanghaj

Cim: Shaghai, Pudong New District, Century Avenue 1501. és Xiangcheng ut 288., SOHO
Century Plaza, 706-708

Telefon: +86 21 6341-0564, +86 21 6341-0764, +86 21 6341-1003/1005/1007
E-mail:

Honlap:

Fékonzulatus, Csungking

Cim: Chongging, Yuzhong District, No. 235 Minsheng Rd, HNA & Poly International Center 36-
A

Telefon: +86 (23) 6399 7099
E-mail:

Honlap:
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